EL JARRON
AZUL

LA ANECDOTA DEL LUCHADOR QUE NO SE DA POR VENCIDO




CAPITULO

Hace cas veinte afios, aparecio un libro (en inglés) con un titulo que significaba aproximadamente €l
que seve arriba, y € cua ensefia una gran leccion. Cientos de miles'y quiza millones de hombres han
admirado la anécdotay procurado seguir € gemplo del héroe de élla, cuyo lemaera” Lo haré'.

Desgraciadamente esta historieta nunca fue traducida a otros idiomas, aunque beneficiaria a cuantos la
leyeran. Por creerlo asi. . . por ser un elocuente gemplo de lo que constituye la firmeza de voluntad
que conduce d éxito; daremos aqui, con permiso del autor, un resumen de ella. Muy |lgos de hacerlo
en el expresivo y vigoroso lenguaje del notable y admirado escritor -Pedro B. Kyne- de fama mundial,
y dudamos que un ssimple compendio, cuando menos una traduccion, pueda transmitir la elevada
filosofia que contiene, @ humorismo y € profundo sentido comun que han hecho de la pequeia
historieta una verdadera obra clasica

Sin embargo, deseamos dar una sintesis de la moralgja que esta admirable anécdota encierra'y que ha
sido una inspiracion para tantos que aspirando a éxito, habian creido insuperables los obstacul os con
que tropezaran.

Mr. Alden P. Ricks, megjor conocido como "Cappy Ricks', fue el fundador y €l espiritu dirigente de una
importante empresa maderera y de vapores. En teoria, ya se habia retirado de la direccion activa del
negocio, pero en realidad continuaba siendo su principal guiay consgero, rehusando -como € mismo
Se expresd- a abandonar su actividad mental no obstante haber suspendido su actividad fisica.

Los ayudantes y administradores activos de "Cappy" eran: Mr. Skinner, encargado del negocio de
maderas, y Matt Peadey, quien dirigia € de vapores. Ambos eran hombres competentes en quienes
Cappy tenia plena confianza, aunque a veces | e entraban dudas de su buen criterio, especiamente en lo
que serefiere ajuzgar la capacidad de otros.

El problema que estos tres personges confrontaban, segin principia la historia, era la situacion que
existia en su oficina en Shanghai. El empleado que habian enviado a hacerse cargo de ella estaba
dando mal resultado, aunque esto no sorprendia a Cappy, porque en su opinion carecia de ciertas
cualidades que él consideraba esenciales.

-Skinner, ¢tienes un candidato para e puesto?, pregunto Cappy.

-Siento decirle que no, Mr. Ricks; todos los empleados que tengo bajo mis Ordenes son jovenes...
demasiados jOvenes para asumir esa responsabilidad.

-¢Que quieres decir con " demasiado jévenes?”, replicd Cappy.
-Bueno, € anico a quien yo consideraria competente para ocupar € cargo seria Andrewsy € apenas
tiene unos treinta anos.

-Treinta afos, ¢eh?; pues s no ma recuerdo yo te empecé a pagar un sueldo de diez mil délares d afio
y aconfiarte la responsabilidad de dos millones cuando apenas tenias veintiocho.

-Escierto, pero Andrews... bueno, no hemos puesto a prueba todavia su competencia.




-iSkinner! -interrumpio Cappy en voz resonante- no alcanzo a comprender todavia por que no te he
mandado a diablo. ¢Dices que todavia no hemos puesto a prueba la competencia de Andrews? ¢Por
qué tenemos agui gente que no sabemos lo que puede hacer ... jcontéstame!  El mundo de hoy es €
mundo de lajuventud, y métete esto en lacabeza. (Dirigiéndose haciad otro administrador continuo:)

-Matt, ¢que te parece Andrews para€l puesto de Shanghai?

-Lo creo capaz.

-¢Por qué?

-Porgue lleva bastante tiempo con nosotros para haber adquirido la experiencia necesaria.

-¢Crees, Matt, que también tenga el vaor necesario para asumir la responsabilidad? Eso es mas
importante todavia que latal experiencia que Skinner y ti consideran como lo mas esencid.

-De eso nada puedo decirle a Ud., pero me parece que tiene energia e iniciativa, y personalmente es
agradable.

-Bueno, antes de mandarlo hay gque convencernos de que tiene energia e iniciativa... de s los tendra
cuando tenga que tomar una decision inmediata, seis mil millas distante de sus jefes a quienes consultar
- y proceder acertadamente de acuerdo con su criterio. Eso eslo masimportante Skinner.

Tiene Ud. razdn, Mr. Ricks, y creo que Ud., quién debe hacer la prueba.

-Convencidos, Skinner. El proximo representante que mandemos a Shanghal tendra que ser un
luchador que no se dé por vencido... Y ahemos tenido alatres que resultaron un fracaso, y de esos no
gueremos mas.

Sin decir otra palabra, Cappy se echd de espaldas en su sillon giratorio y cerrd los 0jos.

-Parece que va a fraguar la prueba para Andrews -dijo Matt Peasley en voz bagja a Skinner a sdlir dela
oficinade Mr. Ricks.




CAPITULO II:
El destino no permitié dejar en paz a Mr. Ricks en sus reflexiones por mucho tiempo. A los diez
minutos e teléfono sonaba, y con no poco enfado, como s aguien le hubiera interrumpido un
tranquilo suefio, tomo € receptor y grito:
"i¢cQuién es?!,

-Mr. Ricks - respondio la telefonista de las oficinas centrales -esta aqui un joven que se llama William
Peck y desea verlo aUd. personalmente.

-Cappy suspiré como parareflexionar.
-Bien, digale que pase.

Un empleado condujo a visitante ante € presidente de la importante empresa maderera y de vapores.
Al hallarse en su presencia, saludo respetuosamentey dijo:

"Mr. Ricks, mi nombre es William E. Peck; le agradezco a Ud. mucho la fineza de concederme una
entrevista

Mirandolo con un semblante severo, Cappy le dijo que tomara asiento, sefidandole unasillafrente asu
escritorio. Al acercarse Peck ala silla, Cappy notd que cojeaba un poco y que € brazo izquierdo 1o
tenia amputado hastael codo.

-Bien; Mr. Peck, ¢gque deseaba Ud.?

-He venido a que me dé Ud. trabgjo -respondié Peck.

-Habla Ud. como s tuvierala seguridad.

-Ciertamente, Mr. Ricks, yo se que Ud. no melo negara.

-¢Por qué?

Peck, sonriendo en unaformaque le simpatizé a Mr. Ricks, contesté:

-"Y 0 soy agente vendedor, y sé que puedo vender cualquier cosa que tenga algun valor, porque lo he
demostrado durante cinco afiosy quiero demostrarselo a Ud.

-Mr. Peck - dijo Cappy sonriendo- de eso no tengo duda, pero digame, ¢acaso sus defectos fisicos no
son un impedimento?

-No, Mr. Ricks, en ninglin modo; lo que me queda del cuerpo esta sano, sobre todo mi cabezay me
queda el brazo derecho. Puedo pensar y puedo escribir, y aungue cojeo, puedo ir tras de un pedido mas
aprisay més|lgos que lamayoria de los que tienen dos buenas piernas. ¢Estoy contratado, Mr. Ricks?




-No, Mr. Peck, lo siento, Ud., sabra que yo no tomo parte activa en la administracion de este negocio
desde hace diez afios. Aqui simplemente tengo mi oficina para despachar mi correspondencia particul ar
y atender asuntos personaes. A quien debe Ud. ver esaMr. Skinner.

-Yavi aMr. Skinner -replicod prontamente Peck- pero por e modo en que me hablé parece que no le
simpaticé. Me dijo que actualmente no habia suficiente negocio aln para ocupar a persona que tiene.
Yo le manifesté que estaba dispuesto a aceptar cualquier ocupacion, de taquigrafo para arriba. Puedo
escribir a méquina bastante rapido con una mano; puedo llevar una contabilidad y hacer cualquier
trabg o de oficina.

-¢No le dio ninguna esperanza?
-No sefior.

-Entonces -le dijo Cappy en tono confidencia - vaya a ver ami yerno, €l Capitan Peasley, que dirige
los transportes maritimos de esta empresa.

-Y a hablé con e Capitan Peasley, quién me tratdé con mucha amabilidad; me dijo que con mucho gusto
me daria un puesto pero que |os negocios estaban tan malos que por ahora eraimposible.

-Bueno, amiguito, entonces ¢para qué viene averme ami?

(Sonriendo nuevamente, Peck. respondio:)

"Porgue quiero trabagjar agqui, en esta compafia, no importa de qué con tal que sea algo que pueda
hacer. S me dan trabgjo que pueda hacer, serd hecho megor que nunca, y s no puedo hacerlo
renunciaré voluntariamente para evitarle a Ud. la molestia de despedirme. Tengo referencias de
primera clase”

Cappy oprimié un boton en su escritorio; un momento después Mr. Skinner entraba, lanzando una
mirada hostil hacia William E. Peck y luego otra, interrogativa hacia Mr. Ricks.

-Oye, Skinner -dijo Cappy en voz suave- he estado meditando € asunto de enviar a Andrews a la
oficina de Shanghai y he llegado ala conclusién de que tenemos que arriesgar.  Esta oficina esta ahora
a cargo de un empleado menor y es preciso nombrar cuanto antes a un gerente, asi que haremos esto:
vamos a mandar a Andrews en & préximo vapor, haciéndole entender que asumira e cargo
temporamente. Si vemos gue no da resultado, le ordenaremos que vuelva para ocupar su puesto
actua, en € cua es bastante apto. Entretanto, Skinner, te agradeceria mucho que le dieras empleo a
este joven... que le des una oportunidad de demostrar o que puede hacer. Hazme ese favor, Skinner...
hazme ese favor.

-Mr. Skinner bien sabia que un ruego de "Cappy" equivaia a una orden, y Peck, comprendiéndolo,
miro a administrador general con una sonrisa.

"Muy bien, Mr. Ricks" -dijo Skinner con cierto despecho. "¢Ha convenido con Mr. Peck € sueldo que
ganara?'.




-Ese detalle te toca a ti -contestdé Cappy- No es mi intencién inmiscuirme en tus asuntos
administrativos. Naturalmente le habras de pagar aMr. Peck |o que valgay nada més.

Volviéndose d triunfante Peck, lo amonesto diciéndole: "Oiga, amiguito, no crea que porque he
intercedido por Ud. yatiene un porvenir asegurado. Su porvenir Ud. mismo tendra que labrarlo y tiene
que comenzar muy pronto. La primera ves que meta la pata o no dé la medida en € trabgjo que se le
confie, lo amonestaran, la segunda lo suspenderan por un mes para que reflexione, y latercera quedara
definitivamente fuera de esta organizacion. ¢Me he explicado claramente?'.

-Si sefior - contestd Peck sin vacilar; todo lo que yo pido es una plaza en la linea de combate, y le
aseguro que pronto me haré acreedor de la confianza de Mr. Skinner.

(Dirigiéndose a Skinner) "Muchas gracias, Mr. Skinner, por haber consentido en darme una
oportunidad; haré cuanto esté de mi parte para hacer merecer su confianza'.

"Este diablo" -dijo para su adentro Cappy- "es buena pieza, pero tiene sesos; no me explico cOmo
Skinner no puede darse cuenta de ello. Si este pobre chico se sale un poco delarayao s le brotaala
cabeza alguna idea nueva que quiera poner en préctica, es cas seguro que firmara su sentencia de
muerte con esta gente de cerebro fusilado que hay en este mundo. El no podra defenderse, pero por
fortunatodavia estoy yo agui”.

El joven Peck poniéndose de pie, pregunto:
" ¢Cuando debo empezar?'.

Skinner |e contestd con ciertaironia: "Cuando esté Ud. listo".

Peck miro rapidamente su reloj de pulsera... "son las doce" -afadio- "voy aamorzar y estaré aqui ala

una .

Mr. Skinner se retiré mordiéndose los labios. Al cerrarse la puerta tras é, Peck levanto las cgas, vy
despidiéndose de Mr. Ricks le dijo: “Muchas gracias, Mr. Ricks, ha sido Ud. en extremo amable, pero
parece que no voy aempezar bajo muy buenos auspicios’, y tomando su sombrero se marcho.

Apenas habia salido cuando Mr. Skinner entré de nuevo, méas antes de poder abrir la boca, Cappy le
impuso silencio levantando un dedo y en voz cordia le dijo:

"Ni una paabra Skinner, ya s o que me vas a decir y admito que tienes razén, pero dyeme, hijo...
¢COmMo era posible rechazar a un joven que tanto empefio tiene en trabagjar y que no acepto un NO como
final? A pesar de que no encontré agui mas que obstaculos para lograr su propésito, no se dio por
vencido ni se desanimé. T luchaste contra € pero @ te gano, y vaya que tuvo gque habérselas con
expertos. ¢Quetrabgolevasadar?'.

-El de Andrews natural mente.

-Ah, si, habia olvidado. Dime, Skinner, ¢no tenemos disponible como medio millén de pies de abeto




fétido?

(Skinner asinti6, y Cappy, continuando con la avidez de quién acaba de hacer un gran descubrimiento
que cree causara una verdadera revolucion en e mundo cientifico)... "bueno, mandalo a vender esa
madera apestosa y un par de pinabete rojo o cualquiera otra de las maderas que casi nadie quiere ni
regalada’.

Skinner sonrié maliciosamente y dijo: "Convencidos, pero s no vende le damos su pasaporte,
¢verdad?”.

-Supongo gue si, aunque yo lo sentiria mucho.

Por e contrario s tiene éxito le pagaremos e sueldo que gana Andrews. Hay que ser justos, Skinner,
justos en todo y con todos.

Cappy se levantd y dandole una pamadita en e hombro del administrador genera le dijo: “Skinner,
dispénsame s me he precipitado un poco, pero te advierto que s lefijas a abeto un precio demasiado
ato para que Peck no puedavenderlo, te mando ati alacale. Sejusto, hijo, sejusto.




CAPITULOIII:

A las doce y media, cuando Cappy iba a amorzar, se encontré con Peck, quien iba cojeando por la
acera. Peck prontamente sacO unatarjetade su bolsillo y selamostro diciendo:
"Que le parece esta tarjeta, Mr. Ricks... ¢no cree que se ve flamante?’.

Cappy leyd en dla "Compafiia maderera Ricks -Maderas de todas clases y para todos 1os usos, sin
excepcion. Representada por William E. Peck™.

Cappy Ricks paso un dedo curiosamente por las lineas impresas y vio que estaban grabadas. Sabiendo
perfectamente que un grabado de imprenta no se hace en media hora, contesto:

"Oye, Peck, no me quieras tomar € pelo; dime la verdad, ¢cuando decidiste venir a trabgjar con
NOsotros?".

-Desde hace una semana.

-Peck, ¢acaso has llegado a vender alguna vez abeto fétido?

-Peck se mostré bastante confundido, y significando una negativa con la cabeza, pregunto; ¢Que clase
de palo es este?

Abeto de Cdlifornia... es una madera asperay correosa, muy pesada, y despide un olor como de zorrillo
cuando se corta. Creo que Skinner te vaadar |o peor que hay para empezar, y eso es|o peor.

-¢Se pueden clavar clavos en ella, Mr. Ricks?

-Ah claro.

-¢Hallegado alguien a venderlo algunavez?

De cuando en cuando uno de nuestros agentes més listos suele tropezar con algin mentecato que
compra lo que le vendan; de lo contrario no latendriamos mas. Afortunadamente, Peck, no nos queda
mucha, pero siempre que nuestros hacheros del monte encuentran un buen arbol, no lo degjan en pie;
por eso cas sSiempre tenemos suficientes existencias de abeto fétido para darles a los agentes algo con

qué demostrar que saben vender.

-Y o puedo vender cualquier cosa s vale € precio, concluyé Peck con aire de desafio, y continud su
camino haciala oficina de laempresa.




CAPITULOIV:

Por dos meses Cappy Ricks no volvio aver aWilliam Peck; e administrador general 10 habia mandado
alos Estados del Sur y del Oeste, tan pronto como Peck se impuso de todos los detalles del negocio...
de los precios, pesos, tarifas de fletes, condiciones de venta, etc.

De una Ciudad telegrafié un pedido de dos furgones de madera de aerce; en la siguiente de su
itinerario, logro que e duefio de una madereria, a quien Mr. Skinner en vano habia tratado por afios de
venderle, conviniera en comprar de prueba un furgdn de tablas de abeto fétido, de tamafios y clases
surtidas, aun precio més ato fijado por Mr. Skinner.

En & Estado de Arizona consiguio varios pedidos de madera para refuerzo de pozo de minas, pero solo
hasta que Ilego al centro del Estado de Texas empez6 real mente a demostrar su extraordinaria habilidad
paravender. Alli se especidizd en la venta de maderas para torres de taladrar pozos petroleros, y fueta
el bombardeo de pedidos que mandd a las oficinas generales, que Mr. Skinner tuvo que telegrafiarle
pidiéndole que se calmara un poco en la venta de esa madera por estarsel es agotando las existencias, y
que se dedicaraa vender otras clases.

Completado su itinerario, emprendio € vigje de regreso via Los Angeles, pero de paso se detuvo en €
Valle de San Joaguin y vendi6 ali dos furgones més de abeto fétido. Al recibir Mr. Skinner €
telegrama fue amostrarselo a presidente.

"No cabe duda que Peck puede vender maderas' -anuncié a Mr. Ricks un tanto corrido. Ha conseguido
cinco nuevos clientes y acaba de mandar otro pedido de dos furgones de abeto fétido. Creo que tendré
que aumentarle e sueldo € 1ro. del afio.

-Oyeme, Skinner, ¢por qué diablos quieres aguardar hasta & primero del afio? Ese pernicioso hébito
que tienes de diferir para més tarde lo que debes hacer hoy, especiamente cuando se trata de soltar
dinero, nos ha costado la pérdida de los servicios de mas de un buen empleado. Sabiendo que Peck
merece un aumento de sueldo, ¢por qué no se lo das ahora, y; con gusto? Peck te tendra buena
voluntad, trabajara mas todavia, y por |0 menos te considerara como un ser humano.

-Muy bien Mr. Ricks, voy a asignarle e mismo sueldo que Andrews tenia antes que Peck tomara €
puesto.

-Skinner, tu realmente me obligas a recordarte quien manda en esta empresa, Peck vale mas que
Andrews ¢verdad?

-Asi parece.
-Entonces, por amor a la justicia, pagale mas y haz efectivo ese aumento desde € primer dia que
empezo a trabgjar. jVete de agui porque me pones nervioso! jUn momento! ... ¢qué esta haciendo

Andrews en Shanghai?

-Dandole a ganar dinero a la compafia del cable -contestd Skinner con sarcasmo. Cablegrafia como
tres veces por semana sobre asuntos que € mismo deberiadecidir; Matt Peasley esta disgustado con €.




-Eso no me sorprende ... supongo que Matt vendra a decirme dentro de poco que yo fui quien escogi a
Andrews parad puesto, pero no olvides, Skinner, que le adverti que & puesto eratemporal.

Si, Mr. Ricks.

-Bueno, creo que tendré que buscar a su sucesor e impedir que Matt venga a echarme la culpa en cara.
Creo que Peck tiene varias caracteristicas de un buen administrador para la oficina de Shanghai, pero
tendré que probarlo un poco mas.

(Mirando a Skinner con sonrisa picaresca:)
"Qye, Skinner, voy apedirle aPeck que metraigael Jarron Azul”.

(El semipdido semblante de Skinner casi se sonrojo).
"Bueno, notificad jefe delapoliciay a propietario del bazar para que no nos cueste tanto".

Cappy camind hacia la ventana, mirando a la calle pensativo pero sonriendo todavia, y afadio: “Tu
convendras conmigo, Skinner, en que st me entrega € jarron azul valdra diez mil dolares d afio como
nuestro gerente en Shanghai”.

-Sin duda que los valdra, Mr. Ricks.

-Bueno, Skinner, haz los arreglos necesarios para que Peck esté listo € domingo alauna. Yo me
encargare de los demés detalles.

-Mr. Skinner ledijo que asi lo hariay sali6, cas no pudiendo contener larisa.

El sdbado préximo, Mr. Skinner no se presentd a su oficina; de su casa avisaron por teléfono que se
hallaba indispuesto. Su secretario teniainstrucciones de avisar a Peck que Mr. Skinner deseaba hablar
con € ese dia, pero que debido a una indisposicion repentina no podria verlo en la oficina; que
necesitando conferenciar con @ antes de que saliera nuevamente de vigie € lunes, le agradeceriaquelo
visitaraen su casael domingo por latarde, alauna

Peck contest6 que con todo gusto iriaaver aMr. Skinner ala horaindicada.

A launaen punto del domingo se presentd Peck en la casa del administrador general, aquién hallé en
cama, pero sin sintomas de estar enfermo. Después de desearle su pronto restablecimiento entraron en
discusion respecto a los nuevos clientes y a respectivas que Mr. Skinner estaba deseoso de que Peck
investigara.

En € curso de la conferencia, Cappy Ricks telefoned. Mr. Skinner estuvo escuchando por varios
minutos, y luego Peck oyo decir: "Con gusto obsequiaria sus deseos, Mr. Ricks, si no fuera porque
estoy en cama y no podré sair hoy, pero Mr. Peck estd aqui y con seguridad que no tendra
inconveniente en desempefiar esa comision para usted.
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-Claro que no -interrumpié Peck- y tomando €l receptor se apresuré asaludar aMr. Ricks.

-Oye, Peck -dijo € presidente- quisiera confiarte un encargo; no puedo mandar a un muchacho, pero d
mismo tiempo me da pena darte esta mol estia.

No seramolestiaaguna Mr. Ricks; mande |o que guste, que estoy a sus Ordenes.

-Gracias, Peck, por tu buena voluntad. Se trata de esto, andando yo por € centro a medio dia, pasé
frente a unatienda en la calle Sutter entre Stockton y Powel, donde en su escaparate vi un jarron azul.
Yo soy muy afecto alos jarrones de ornato, Peck; y aungue éste no es nada extraordinario, sucede que
una dama a quién le tengo gran estimacion, tiene otro igual, y se que nada le agradaria mas como
regalo de su aniversario matrimonial que otro jarrén como ese para completar € par que necesita para
las dos rinconeras que tiene en su comedor. Y0 tengo que tomar € tren alas ocho de esta nhoche para
llegar a tiempo mafiana a Santa Béarbara, donde ella vive, y poder felicitarla personalmente, asi como
entregarle e regalo, y esejarron, Peck, eslo que quiero.

-Muy bien Mr. Ricks, comprendo que s no Illeva Ud. mismo € jarron y aguardamos hasta mafiana
lunes aque abran latienda, no podrallegar atiempo a Santa Barbara, sino hasta el martes.

-Ese es precisamente € caso, Peck, ojada que lo hubiera visto ayer para no tener que molestarte; |o
siento mucho.

-No necesita Ud. darme explicaciones ni disculpas, Mr. Ricks, solo hagame €l favor de describirme €
jarrén -¢es azul oscuro o paido?... ¢de que tamafio es poco méas o menos?... ¢esliso o tiene figuras?

-Es un jarrdn cloisonné, Peck, de un azul entre palido y oscuro, con figuras orientales de pgaros y
flores. No te puedo decir € tamafio, pero me parece gque tiene como unos 30 centimetros de alto, por
unos diez de didmetro en e centro y estd montado sobre una base de madera de teca.

-Con eso basta Mr. Ricks, yo lellevaré € jarron.

-Gracias, Peck, muchas gracias, me haras € favor de entregarmelo cinco minutos antes de las ocho en
laestacion del Southern Pacific; yo estaré abordo del tren en € coche dormitorio No. 17, seccion "A".

-Convencidos, Mr. Ricks.

-Oye Peck, € costo no sera gran cosa, tu podrés pagarlo y mafianaselo cobras a cajero, diciendole que
lo cargue ami cuenta.

Cappy colgo d receptor.

Skinner reanudd la conferencia y Peck no salio de la casa hasta las 3 de la tarde, dirigiéndose en
seguida a buscar € famoso jarron azul. Al llegar ala calle Sutter, caminG por una acera entre Stckton'y
Powell; luego por laotra, y aunque con € mayor cuidado se fijé en todos |os escaparates y vitrinas que
habia no pudo ver ningun jarron azul o de otro color, ni tienda alguna donde vendieran tal clase de
articulos.
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"Sin duda que Cappy se equivocd del nombre de la calle, o yo le entendi mal" -dijo- Peck para si.
"V oy a hablarle por teléfono para que repitaladireccion”.

Habl6 alacasade Mr. Ricks, pero lacriadale informo que € sefior habia salido y no sabia ellaadonde
se habiaido ni a qué hora volveria. Entonces Peck regreso ala calle Sutter y la recorrié de nuevo, por
uno y por otro lado, sin mejor resultado que la primera vez; luego doblé sobre una de las cales que
cruzaban, caminando dos cuadras en una direccién y dos en otra, y asi continud recorriendo todas las
cales del barrio, sin visumbrar en ninguna parte € consabido jarron azul. No por eso se dio por
vencido sino que emprendio la pesquisa en otra zona comercial; caming calles y mas calles en todas
direcciones sin mejor suerte, y como ultimo recurso, se dirigio a una cuadra aislada de la calle Post -
unica que no habia recorrido- donde record6 existian dos o tres pegquefias tiendas. A ladltimade dlas,
not6 de pronto en un escaparate un jarron que a parecer respondia a la descripcion del que Mr. Ricks
queria. Al examinarlo de cercay convencerse de que ése era en realidad € jarrén que buscaba, dio un
profundo suspiro de satisfaccion.

Trato de abrir la puerta, pero estaba cerrada con llave como ya lo suponia de todos modos, golped con
fuerza por s acaso hubiera alguien adentro que pudiera abrirle -sin resultado. Entonces levantando la
vista, vio en lafachada de un letrero que decia "Brown’es Art. Shop”. Sin pérdida de tiempo se dirigié
a hotel més cercano echando mano de una guia telefonica empezd a buscar e nombre del bazar
susodicho, sin encontrarlo. En la guia estaban inscritas diecinueve personas de apellido Browne.

Entonces pidio en la oficina del hotel un directorio de los habitantes de la ciudad, en la cud hallé
nombre B. Browne como propietario de un bazar de objetos de arte situado en € establecimiento donde
habia visto € jarron azul, pero sin dar la direccion de su residencia particular. Inmediatamente cambio
un délar por niqueles y dirigiéndose de nuevo a teléfono empezd a llamar a cuantas personas de
apellido Browne figuraban a en la guia telefonica de San Francisco. El resultado fue nulo.

Prosiguio a consultar guias de varias poblaciones cercanas donde suelen vivir muchas personas que
trabajan o tienen sus negocios en San Francisco, y continud llamando a cuantos Brownes encontro. Al
[lamar a dltimo sin mejor éxito, yale corriael sudor por € cuello.

Eran yalas seis. Peck volvi6 a bazar, y mirando nuevamente € letrero, noté con gran sorpresa que €l
apellido del nuevo duefio no era "Browne', sino Brown". Esto hacia necesario que volviera a hotel
para llamar a todos los "B. Browns' que hubiera en la ciudad. Hizo cambiar un billete de veinte
ddlares en monedas pequefias de vaor diverso, se dirigié a teléfono, y de nuevo empezo a llamar a
cuantas personas de nombre B. Brown habia registradas en San Francisco y de |os suburbios.

Al cabo de quién sabe cuantas [lamadas, dio con la residencia de Mr. Brown exacto que buscaba, pero
tan solo para que un sirviente le informara que su amo habiaido a comer alacasade unta Mr. Simon
en lavecina poblacion de Mill Valley. Tres personas de apellido "Simon" parecian como residentes de
Mill Valey y Peck [lamo a las tres personas, preguntando cada vez s Mr. Brown estaba adli. A la
tercera llamada le dijeron que si, preguntandole quién era. Peck dio su nombre, transcurrio un rato de
silencio y luego oyé esto: “Mr. Brown dice que no conoce a ningun William Beck, ademas esta
comiendo y no quiere que lo importunen a menos que se trate de un asunto de sumaimportancia’.
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-Digde que se trata de a go importantisimo y que mi nombre es William Peck, no Beck".

-¢Deck?.

-No! ... jPeck! ... jPeck! ... iP,E,CK!, llamelo y digae que su tienda se estaincendiando.

Un momento después Mr. Brown habl aba sumamente excitado.

"¢Esd jefe de bomberos?" -pregunté en voz entre cortada.

-No, Mr Brown, su tienda no se esta quemando, pero tuve que decir eso para hacerlo venir a teléfono.
Ud. no me conoce, pero en e escaparate de su tienda, aqui en San Francisco, vi un jarron azul que
quiero comprar urgentemente antes de las 7:45. Le ruego que inmediatamente se venga a abrir € bazar
y mevendaéd jarrén.

-iQue demonios!... ¢me esta Ud. tomando € pelo supone que estoy loco?.

-No, Mr. Brown, nada de eso... s alguien esta loco ese soy yo... estoy loco por € jarron azul y como
tengo que salir hoy delaciudad alas 8 quiero llevarmel o ahora mismo.

-¢Sabe Ud. lo que vale esejarron?

-No, ni meimporta un bledo... yo |o quiero cueste |o que cueste.

-"¢Que horaes?... dgeme ver.

(Y después de un momento de silencio mientras veia € reloj): "es un cuarto paralas 7 y @ préximo
tren a San Francisco sae hasta las ocho, asi es que podré llegar alla antes de las 8:50: ademas estoy
cenando con unos amigos Yy apenas he terminado la sopa’.

-Mr. Brown, ami todo eso no me importa; ese jarron azul tengo que llevarmel o hoy.

-Bien, s no puede aguardar llame por teléfono a Mr. Herman Joost, mi encargado que vive en Chilton
Apartaments; el nimero de su teléfono es Prospect 3249; digale de mi parte que vaya en seguida a abrir
el bazar y levendad jarron. Adiés. (Mr. Brown colgo € receptor).

Peck llamé inmediatamente al nimero que Mr. Brown le dio y pregunté por Mr. Herman Joogt, la
mama de este caballero contestd manifestando sentia muchisimo que su hijo no estuviera en casa, pues
habiaido acenar a Country Club.

"¢Cud Country Club?"

La buena sefiora no sabia, asi que Peck pidid en la oficinade hotel unalista de todos los clubs de San
Francisco y arededores, y comenzé allamar por teléfono. Eran yalas 8 y alin no habia dado con € tal

Mr. Joost; en ningun club lo conocian.

"Estoy perdido” -murmurd Peck- "pero nadie puede decir que no perdi luchando; € anico recurso que
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me queda es romper esavidrieracon un ladrillo y echar a correr con € jarron”.

Acto seguido Ilamo a un taximetro, le dijo a chofer que lo guardaraalavueltade laesquinay le pidid
prestado un martillo. Cuando llegd a bazar, encontrd un policia parado frente ala puerta. En vistade
eso Peck continud su camino sin detenerse; mas adelante cruzo al otro lado delacdley sevolvid. Ya
erade noche, y a pasar de nuevo frente al bazar observo un letrero iluminado sobre la puertaen que €
apellido del propietario no decia"Brown, sino "Browne'!

Peck fue donde e taximetro lo esperaba y se volvié a hotel. Teniendo una de esas dmas que no
aceptan la derrota facilmente, volvié a llamar por teléfono al domicilio de Mr. Joost -Prospect 3249- y
por primera vez la suerte lo favorecio... Mr. Joost habia regresado. Peck, con voz ansiosa, le informo
lo que deseaba y de la orden que habia dado Mr. Brown. El cauteloso Joost contestd que primero
tendria que hablar por teléfono con Mr. Brown para cerciorarse que S era cierto, agregando que s Mr.
Brown confirmaba la orden, & estariaen € bazar antes delas 9.

Con la impaciencia que es de suponer, Peck lo aguardaba. Finalmente; a las 9:15, Joost se presento,
acompafiado de un policia que por precaucion habia pedido que lo acompafiara; encendio las luces,
abri6 lapuertay con gran cuidado sacé del escaparate € jarron azul.

" ¢Cuanto vale?" - pregunt6 Peck.

-Dos mil ddlares -contesto Joost, tan friamente como si hubiera dicho cincuenta centavos.

Peck tuvo que reclinarse sobre e mostrador parano caer.

"iDos mil dolares!" -exclamo en unavoz y con un semblante de desesperacion.

(Teniaen € bolsillo diez dolares solamente)

"¢AceptaUd. mi cheque Mr. Joost?”

-Y o no lo conozco aUd. Mr. Peck -respondio Joost.

-¢Donde esta su tel éfono?

Joost condujo aPeck a teléfono y éste llamo ala casa de Mr. Skinner.

"iMr. Skinner!". -balbuced Peck- "estoy en un terrible apuro y casi exhausto; consegui que abrieran €
bazar, pero € jarron que Mr. Ricks tanto desea cuesta dos mil ddlares, yo entendia que costaba una
friolera".

-Por tu madre, Peck ¢has estado en buscadel jarron todo ese tiempo?

-Si, y estoy propuesto a llevarmelo... hdgame € favor de traerme aqui, al bazar de Mr. Brown, en la

cale Post cerca de la avenida Grand, los dos mil ddlares; porque yo ya no tengo fuerzas parair por
ellos.
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-Mi querido Peck -replicd Mr. Skinner compasivamente- no tengo agui dos mil ddlares... esa es una
cantidad demasiado grande parallevarlaen € bolsillo o guardarlaen la casa.

-Bueno, entonces tenga la bondad de venir a centro inmediatamente, para abrir la oficina'y sacar €
dinero delacgafuerte.

-Eso no lo puedo hacer, Peck, porque la cgja fuerte tiene una combinacion que nadie puede abrir antes
de cierta hora

Mr. Skinner, hdgame favor de venir de todos modos para que me certifique en alguna parte donde
puedan aceptar mi cheque personal.

-¢Tienes suficientes fondos en € banco, Peck?

Eso puso fin ala conversacion y Peck llamé en seguida alacasade Mr. Ricks, sabiendo que ali residia
su yerno, € Capitan Peasey. Afortunadamente lo hallo en casa, y Peasley 1o escuchd con bastante
amabilidad.

"Peck, es casi increible que te hayan asignado una mision semejante” -dijo €l Capitan Peadley. "Sigue
mi consgjo y olvidate del jarrén azul™.

-No puedo, -replico Peck... Mr. Ricks se sentira contrariado si no le entrego € jarrén; € se ha portado
conmigo de manera espléndiday considero un deber ineludible cumplir con este deseo suyo.

-Pero yaes muy tarde, Peck para entregarselo; sefue en € tren delas 8 y ya son lasnueve y media.

Lo sé, pero s puedo obtener posesion del jarrdn, yo se lo entrego antes de que bagje del tren en Santa
Barbaraalas 6 de lamafiana

-¢Como?

-Aqui en & aerédromo tengo un amigo que con gusto me llevara en su avién a Santa Bérbara.
-iEstés loco!

-Lo sé pero por favor présteme dos mil dolares, ¢para que?

-Paracomprar € jarron azul.

-Ahora ya no me cabe duda que esta loco... cuando Mr. Ricks supiera que habias pagado dos mil
ddlares por ese jarron, te mandariaa manicomio.

-Oiga, Mr. Peadley, ¢no me prestalos $2,000.00?

-No, Peck; vete atu casaadormir y olvidate del maldito jarrén.
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-Por favor, Mr. Peadey... a Ud. le pueden cambiar un cheque porgue lo conocen bien y a mi no,
ademas es domingo.

"Bueno” -interrumpié Mr. Joost- " ¢vamos a estar aqui toda la noche?".

Peck, colgado e receptor, lo mird en actitud de desafio y le dijo: “¢Es Ud. conocedor de diamantes?”.
-Si, contesto Joost.

-¢Me guardaria aqui hasta que vaya a hotel paratragr uno?

-Si.

William Peck sali6 cojeando tan aprisa como pudo. Veinte minutos més tarde estaba de regreso con un
anillo de platino que tenia un hermoso brillante cercado de z&firos.

" ¢Cuéanto cree Ud. que valga ese anillo?
Joost lo mird con no disimulada admiracion y dijo que bien valdria unos dos mil quinientos dolares.

"Se lo dgo en prenda’ -Peck se apresurd a decir. Déme un recibo y cuando haya cobrado Ud. mi
cheque vendré aredimirlo”.

Quince minutos después, con € jarron azul cuidadosamente empacado, Peck entraba a cenar a un
restaurant. Al terminar orden6 a un taximetro y a toda velocidad se dirigié a aerédromo. Alli se
informd de la residencia de su amigo aviador, se comunicé con é, y amedia noche ambosy € jarrén
azul se perdian en las nubes, rumbo haciael sur.

Horay mediamas tarde aterrizaron en € valle de salinas, cercade laviade ferrocarril; Peck descendio
y € aviador emprendio € vuelo de regreso a San Francisco. Peck corrio hacia la via férrea con un
periddico en lamano, y pocos momentos después, cuando vio que € tren en que venia Cappy Ricks se
aproximaba, hizo del periodico una antorchay empezo a hacer sefiaes con ellaen medio delavia. El
tren se detuvo, & conductor abrio la puerta de uno de los coches para averiguar que pasaba, y Peck me
metio de un salto.

" ¢iQuién diablos es usted! ? Preguntd el conductor-" ¢jPorqué hizo parar € tren!?".

-Porgue tengo urgencia de ver a un pasgjero que aqui viene, en la seccion "A" del coche No. 7; yo le
pago mi pasaje.

-jAh!, es un sefior de bgja estatura, de avanzada edad, ¢verdad? Antes de partir de San Francisco me
pregunto si no habia visto a un individuo con un paquete bajo e brazo.

Si, ese individuo soy yo, aqui traigo € paguete que no pude entregarle a tiempo... hdgame € favor de
llevarme a su seccion.
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Hubo que tocar € timbre varias veces para despertar a Cappy Ricks, quién al fin abrio la puerta, en su
bata de noche.

"Soy William Peck, Mr. Ricks, perdone que venga a importunarlo a esta hora, pero es que tropece con
tantas dificultades para poder conseguir € jarron azul que Ud. tanto queria, que no pude llegar atiempo
ala estacion. La direccion de la tienda no era la que Ud. me dio; tuve que buscarla por todo San
Francisco y llamar por teléfono a todos los "Browns' y "Brownes' que hay ali en los suburbios, y
ademas, fue imposible conseguir en domingo por la noche los dos mil dolares que costaba € jarron,
pero aqui lo tiene usted, porque le prometi entregarselo y 1o que yo prometo lo cumplo”.

Cappy Ricks miraba a Peck con ojos azorados, como s o creyeraloco. Luego se echd areir, 1o hizo
tomar asiento, y empezo6 a referirle que todas las dificultades con que tropez6 habian sido fraguadas
intencionalmente, desde la direccion equivocada del bazar hasta € precio del jarron, pues en redidad
solo valia $10.00.

Al oir esto, Peck casi se desmay0, pero rehaciéndose, prorrumpio en tono grave 'y airado:

"Mr. Ricks, s no fuera porque es Ud. un hombre de edad avanzaday porque le debo favores, no sé qué
le haria por esta broma tan pesada que se ha permitido jugarme’”.

Con los ojos humedos de légrimas, como quien ha sufrido un terrible desengafio y siente e corazon
herido, continuo:

"Mr. Ricks, yo estoy acostumbrado a obedecer drdenes sin ambages, por necias que parezcan... a
cumplir con los cometidos que se me confien, con puntuaidad s es posible, y s ho, tan pronto como
sea posible. Desde muy joven me imbuyeron lealtad para mis superiores, pero ahora realmente me
duele que mi estimado jefe actua haya querido hacer de mi un payaso... burlarse de un fiel servidor.
Desde hoy en adelante puede Ud. mandar a Skinner o a quien se le dé la gana a vender su abeto
apestoso que tanto trabajo me ha costado darle salida’.

Cappy Ricks paso carifiosamente la mano por |a cabeza de Peck y dijo:

"Mi querido Peck, bien sé que lo que hice fue cruel, extremadamente cruel, pero tengo que confiarte un
puesto de tal importancia, que necesitaba ponerte a prueba para cerciorarme de que podrias
desempefiarlo. Por esto te confié la tarea méas ardua que doy a los que necesito para los cargos que
requieren hombres que nunca se dan por vencido. Ahora te hago saber, hijo, que en vez de haberme
traido un jarron que vale $2,000.00, saldrés de este tren con un puesto de diez mil délares a afio como
gerente de nuestra empresa en Shanghai".

La sorpresa de Peck no fue menor que la que habia recibido antes, a oir estas paabras, y Mr. Ricks
continuo:

"De quince hombres a quienes he dado como prueba la entrega del jarrén azul, ti eres € segundo que
ha salido vencedor".
-Gracias, Mr. Ricks, y perdone lo que dije. Haré de mi parte todo lo posible para desempefiar mi
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cometido en Shanghal a su entera satisfaccion.
-Eso bien lo sé, pero dime, ¢no te viste a punto de abandonar la empresa a tropezar con tantas
dificultades cas imposibles de salvar?.

-Si, sefior, me entraron deseos de suicidarme antes de haber [lamado por tel éfono a cuantos "Browns' y
"Brownes' hay en San Francisco, pero yo no acostumbro empezar una tarea y dgarla a medias,
especialmente desde que, estando enfermo una vez en € hospital, y habiendo cas perdido la esperanza
de restablecerme, un amigo fue a verme y me dijo: “William, tu no estas tan grave como crees...vas a
vivir muchos afios todavia'. Yo le contesté que no lo creia. Entonces mirandome con semblante serio,
agrego: “William Peck no es de los que se dan por vencidos y va a recuperarse... para principiar,
sonrie’.

Desde entonces mi lema paratodo lo que emprendo es. L O HARE!

EL JARRON AZUL

LA ANECDOTA DEL LUCHADOR QUE NO SE DA POR VENCIDO

MI LEMA PARA TODO LO QUE EMPRENDO ES: “LO HARE”
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